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Nome e Cognome | Katia Petrecca

ynale |

Date |

Lavoro o posizione ricoperti

Principali attivita e responsabilita |

Nome e indirizzo del datore di lavoro
Tipo di attivita o settore

Date
Lavoro o posizione ricoperti
Principali attivita e responsabilita

Lavoro o posizione ricoperti
Principali attivita e responsabilita

Date
Lavoro o posizione ricoperti |

Dal 2004
Founder and partner

Direzione Marketing e Vendite in outsourcing per PMI, analisi e definizione strategie di mercato,
analisi e monitoraggio dati di mercato, piani di comunicazione integrati, costruzione della Brand

| Identity, lancio nuovi prodotti, pianificazione commerciale, creazione e gestione reti di vendita.

Principali Clienti in portafoglio: Kimbo Spa, Phlogas & Power srl, Roma Gas & Power, La Molisana
Spa, Centrale del Latte del Molise srl, Caseificio Sassano, Gelindo Gelati srl, La Monica's Pizza
Dought, Accademia Britannica Services srl, Olio Di Carlo.

Cartesio Consulenti Associati sri
Consulenza di Direzione

Dal 2003 al 2004
Responsabile Marketing Italia ed Estero

Pianificazione strategica, marketing ltalia ed Estero, realizzazione delle politiche di prodotto, canale e
pricing nei diversi mercati (ltalia, Usa, Canada, Australia, Giappone), analisi € monitoraggio dati di
mercato, piani di comunicazione nazionali ed internazionali (campagna stampa su riviste internazionali,

| piano 2003 USA), promozioni al consumo (raccolta punti 2002 Italia), sviluppo packaging (realizzazione

pack per i mercati USA, Canada, Australia, Giappone, Cina), relazioni con i distributori esteri per la
realizzazione di pack ad hoc e materiali promo-pubblicitari, organizzazione di fiere, convention ed

| eventi (Sial, Foodex, Anuga, PLMA, Fancy Food NY e San Francisco).
Date |

Dal 1999 al 2002
Product Manager

Responsabile lancio e sviluppo di nuovi prodotti in Italia e all'estero: olio extravergine di oliva, gnocchi
di patate, aceto balsamico di Modena. Scelta del Fornitore e definizione del contratto d’acquisto,
studio e realizzazione del packaging per i diversi Paesi, coordinamento delle diverse funzioni
aziendali, verifica aspetti qualitativi (rispondenza del prodotto alle specifiche pattuite), selezione
mercati obiettivo, analisi della normativa prevista per i diversi Paesi, processo di budgeting, supporto
alla funzione Acquisti, politiche di prezzo e di prodotto, definizione attivita promozionali, analisi

| prestazioni prodotto-cliente (analisi e gestione conti economici), presentazione dei prodotti in
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affiancamento alla rete vendita.
Dal 1998 al 1999
Customer Service Export

Rapporti con clienti, gestione portafoglio ordini e spedizioni, gestione e controllo del budget del settore
commerciale.

La Molisana Industrie Alimentari Spa
Produzione di pasta secca di semola e all'uovo, farine, sughi

Dal 1993 al 1998
Promoter e merchandiser Abruzzo e Molise
Prestazioni occasionali — attivita svolta durante gli studi



Date |
Lavoro o posizione ricoperti
Nome e indirizzo del datore di lavoro

Date

Titolo della qualifica rilasciata

Nome e tipo d'organizzazione |
erogatrice dell'istruzione e formazione |

Date |

Titolo della qualifica rilasciata

Nome e tipo d'organizzazione
erogatrice dell'istruzione e formazione

Date |
Titolo della qualifica rilasciata

Nome e tipo d'organizzazione
erogatrice dellistruzione e formazione

Date “
Titolo della qualifica rilasciata |

Nome e tipo d'organizzazione ‘
erogatrice dell'istruzione e formazione |

|

Madrelingua(e)

|

Altra(e) lingua(e) |

|

Autovalutazione |
Livello europeo (*) |

Lingua ‘

Lingua |

|
|

Capacita e competenze sociali |
\

Capacita e competenze |
organizzative

|

Capacita e competenze }
informatiche ‘

|
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Dal 2002 ad oggi
Oltre 300 ore di docenza, in ambito marketing e commerciale
Trend Consulenza e Formazione CB, laros International CB, Demos Fondazione ITS CB

Dal 2001 ad oggi

| Corsi di formazione e aggiornamento professionale

12 Digital Days Challenge - Ninja Academy, Elementi di vendita e negoziazione; Convincere,
motivare e dirigere i propri venditori - Cegos Italia, Le basi del marketing delle PMI - OSM ltalia
- PlusX, Digital Marketing - A. Boaretto|Project Management - Unioncamere Molise, Scegliere
strategie di marketing non convenzionale — Il Sole 24 Ore

2008
Abilitazione all’insegnamento materie economiche

Scuola di specializzazione all'insegnamento secondario — corso biennale Universita degli Studi del
Molise

1997
Laurea in Economia Aziendale con voto 110/110 e lode
Universita degli Studi del Molise — Campobasso

1990
Diploma di Ragioniere, Perito commerciale e Programmatore con voto 52/60
Istituto Tecnico Commerciale “L. Pilla” — Campobasso
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(*) Quadro comune eurobeo di riferimento p;r le Iingile

Nella mia esperienza lavorativa ho avuto modo di lavorare con professionalita di tutti i livelli; ho

| sviluppato ottime capacita di comunicazione, ascolto e collaborazione.

Determinata, precisa e organizzata, ma nello stesso tempo empatica, curiosa e flessibile. Tali
caratteristiche sono alla base delle mie scelte professionali e sono quelle che ogni giorno mi
consentono di adattarmi a nuovi contesti e di affrontare con passione ed energia nuove sfide.

Pacchetto Office, con uso avanzato in particolare di Excel. Conoscenza e uso di molti sistemi
informativi aziendali: AS400, Idea (verticale aziende di energia). Ottima conoscenza di internet, delle
principali piattaforme social, della pubblicita digitale e degli strumenti di analisi dati web (Google
Analytics, Facebook Insight, Brand Mentions...)



‘ .

Altre capacita e competenze | Creativita, attenzione ai dettagli, spirito di iniziativa, lealta e orientamento al risultato, mi portano a
| trasferire entusiasmo e progettualita nei contesti in cui mi trovo ad operare, coinvolgendo e guidando i
| gruppi di lavoro verso il risultato da raggiungere.

Patente |
|

A

GilA
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B

formazioni |Amo la lettura, la fotografia, i bei film e la montagna in estate.

Ai sensi e per gli effetti degli articoli 46 e 47 e consapevole delle sanzioni penali previste dall'articolo
76 del D.P.R. 28 dicembre 2000, n. 445 nelle ipotesi di falsita in atti e dichiarazioni mendaci, dichiaro
che le informazioni riportate nel presente curriculum vitae, redatto in formato europeo, corrispondono
a verita.

Autorizzo il trattamento dei dati personali contenuti nel mio curriculum vitae in base all'art. 13 del D.Lgs.
196/2003 e all’art. 13 del Regolamento UE 2016/679 relativo alla protezione delle persone fisiche con
riguardo al trattamento dei dati personali.
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